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CHECKLISTE KONTAKTAUFNAHME
BEI WEBPROJEKTEN

Die Kontaktaufnahme beim Erwerb von Webprojekten ist oft der erste Schritt auf dem Weg
zu einer vielversprechenden Investition. Dieses Kapitel bietet dir wertvolle Tipps, wie du
gekonnt und wirkungsvoll den ersten Kontakt herstellst, um erfolgreiche Webprojekte zu
identifizieren und zu erwerben. Fiir detaillierte Informationen schaue gerne in unseren Blog.

V' Recherchiere griindlich und personalisiere deine Nachricht

Vor der Kontaktaufnahme ist eine sorgfaltige Recherche entscheidend. Untersuche potenzielle
Webprojekte eingehend und identifiziere jene, die deinen Interessen und Zielen entsprechen.
Kommuniziere direkt, welche Ziele du mit dem Webprojekt verfolgst und warum du es kaufen willst.

"Nach intensiver Recherche bin ich auf Ihr Webprojekt gestofsen und beeindruckt von seiner
Performance. Besonders die X-Funktion hat mein Interesse geweckt, da sie gut zu meinen
geschdftlichen Zielen passt."

v Betone deine Absichten

Klare von Anfang an deine Absichten. Ob du an einem Kauf, einer Partnerschaft oder anderen
Formen der Zusammenarbeit interessiert bist — sorge fiir klare Kommunikation. Dies schafft von
Beginn an Transparenz und Vertrauen.

"Ich méchte betonen, dass mein Interesse am Erwerb lhres Webprojekts liegt. Dabei strebe ich eine
langfristige Partnerschaft an, um gemeinsam das volle Potenzial des Projekts auszuschépfen."

v Hebe Mehrwert hervor

Klare von Anfang an deine Absichten. Ob du an einem Kauf, einer Partnerschaft oder anderen
Formen der Zusammenarbeit interessiert bist — sorge fiir klare Kommunikation. Dies schafft von
Beginn an Transparenz und Vertrauen.

"Die bereits etablierte Nutzerbasis und das beeindruckende Marktpotenzial sind fiir mich

entscheidende Faktoren. Ich sehe grofSes Potenzial, durch gezielte Optimierungen und Erweiterungen
noch mehr Nutzen zu generieren."

Du willst noch mehr Infos? Besuche projektify.de


https://projektify.de/
https://projektify.de/category/website-tipps/social-media/

[MPROJEKTIFY

v Demonstriere Verstiandnis

Zeige, dass du das Projekt verstehst. Besprich spezifische Aspekte und sei bereit, auf Fragen oder
Bedenken des Verkaufers einzugehen. Ein fundiertes Verstandnis steigert die Glaubwirdigkeit und
erleichtert eine effektive Kommunikation.

"Nach eingehender Analyse lhres Webprojekts bin ich mit den spezifischen Herausforderungen und

Stdrken vertraut. Gerne stehe ich bereit, um offene Fragen zu kldren und auf etwaige Bedenken
einzugehen."

Du willst noch mehr Infos? Besuche projektify.de


https://projektify.de/

